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富裕的投资者正转向保险，以寻求
一种可以保障、增长和转移财富的
财富管理工具。此外，这些投资者
对实现目标充满信心，因此他们绝
大多数会和金融专家密切合作，制
定量身定制和创新的以保险为重点
的投资组合策略。

越来越多的富裕投资者将保险视为 关键的财富管理工具，因为它可以帮助
保障、增长和转移财富。这种趋势在各世代和各个地区都有所体现。

80% 的富裕投资者主动减少现金持有量并调整投资方式， 
80% 的 Z 世代和千禧一代对其未来目标持乐观态度。

十分之八的富裕投资者在做出投资和财富管理决策时会寻求专家的建议，
更喜欢量身定制的创新建议，例如以保险为重点的策略 。

要点



通过保险提高财务韧性
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在通胀高企、全球不确定性和市场波动下，2025 年《富裕投资者调查简报》凸显了人们日
益增强的韧性，十分之八的受访者主动减少现金持有量并调整投资方式，以寻求更多元化
的投资组合和更广泛的投资工具。 

同时，研究表明，持有保险产品不仅可以让人高枕无忧，还可以增强投资者在不同时间实
现财务目标的信心。 保险产品，如人寿保险或保证储蓄产品，通常提供更长的投资期限，
使其成为寻求财务规划稳定性和安全性的个人来说，是一个具吸引力的选择。 

具体来说，越来越多的投资者将保险视为一种关键的财富管理工具，可以帮助保障、增长和
转移财富。这种调整在各个世代和不同地区都得到了观察，例如，41% 的中国富裕投资者
和 47% 的印度尼西亚富裕投资者计划在未来 12 个月内拥有保险产品。人们也专注于创造
保险驱动的收入来源，以抵御通货膨胀。对他们来说，财务安全和寻求增长机会同样重要。 

保险是多元化投资组合的重要组成部分。它通过提供 
增长、保障和转移财富的机会，增强了满足短期和长期 
财务需求的信心。 
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2025 年《富裕投资者调查简报》凸显了受访者对实现财务目标的信心不断增强，例如拥有
住房、子女或孙辈的教育储蓄、健康保险以及支持有意义的事业。令人鼓舞的是，十分之
八的 Z 世代和千禧一代对他们的未来目标持乐观态度。 

一个值得注意的发展是，储蓄和个人福祉现在是各代人的重中之重。财务上的成功不仅可
以帮助投资者实现未来的目标，还可以让人们享受当下的生活。 

支持跨代的财务目标

短期 (0-3 年)

Z 世代及 
千禧世代

X 世代及 
婴儿潮世代

经济上支持家庭开支
为度假及休闲娱乐 
作好储蓄准备

增强财富， 
实现财务安全

保存并保护我的财富

为退休作好准备 为退休作好准备

中期 (3-5 年)

长期 (5-7 年)

按时实现首要财务目标

80%
的 Z 世代和千禧一代对其未来 
目标持乐观态度。



世代相传的财富：打造保障未来的战略 

5

更深的钻研表明，保险产品无疑在退休计划中发挥着关键作用，因为它能够帮助人们随着
时间的推移稳步累积财富。年金等担保储蓄产品的股息也可以作为晚年的可靠收入来源。 

然而，保险支持的不仅仅是退休。我们看到客户的一个大趋势，他们正在寻找风险较低的
方式，例如人寿保险，以将他们的财富无缝转移给下一代，尤其是在市场波动时期。这一
关键转变表明，富裕投资者越来越认识到将保险融入其投资策略以实现个人和家庭生活目
标的好处。 

同时，一些财富传承规划产品可以促进财富的无缝过渡。例如，保险可以提供更大的灵活
性、流动性和可分割性，特别是当家族财富通常很复杂，并且资金可能及财产或业务捆绑
在一起时。 保险还可以帮助避免困难的对话，因为它具有隐私和不可争议性。  

重新定义退休、财富传承和多元化  

保险不仅仅是一种保障或退休的工具� 
它是多元化财富组合的关键部分。 
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高韧性投资者往往拥有更多元化的投资组合，其中保险产品发挥着关键作用。韧性的秘诀
需要多种要素，其中最重要的两个因素是全面的规划和适当的财务知识。 

值得注意的是，2025 年《富裕投资者调查简报》表明，人们会从多个来源寻求投资信息，
其中社交媒体和网上银行成为主要渠道。然而，十分之八的富裕投资者在做出投资和财富
管理决策时寻求专家的指导，更喜欢量身定制和创新的建议，例如以保险为重点的策略1 。 

專家指導，打造直面未來的財務策略

同样，汇丰和牛津大学幸福研究中心的研究计划，也指出了财务规划在实现平衡生活方面
所发挥的重要作用。那些在医疗保障、财富积累、退休和财富传承规划等多个领域进行全
面规划的人对生活质量的满意度高出 50% 。  

汇丰人寿的财富及财务规划师不仅仅是顾问，他们还是 
财务策略专家，帮助客户全面规划未来，使他们能够充满
信心地实现目标。我们致力于引导客户实现他们的财务 
愿望，这是我们的一个承诺。 

1.  专家包括财富及金融专家、银行客户经理、股票经纪人及保险代理人。
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保险以其独特的保障、增长潜力和财富转移属性的结合，正在成为富裕投资者财富管理策
略的核心要素。 

与此同时，人们对实现财务目标的信心不断增强，尤其是年轻一代，加上人们越来越关注
多元化，这意味着保险产品正在稳步成为投资组合的一部份。 

专家指导和量身定制的解决方案也发挥着至关重要的作用，帮助富裕的投资者制定有韧性
的战略，确保他们的财务未来，并留下有意义的传承。 

汇丰和 Wellbeing Research Centre at the University of Oxford 开展了一项研究计划，  
旨在深入了解财务健康和整体幸福感之间的关系。该计划会进行跨学科研究，探讨  
财务健康和心理健康等不同因素在我们整体生活质量中的角色和影响。  

 

就从今天起开始规划，连系汇丰的财富及财务规划师，了解财务规划及保险的更多潜力。

通过量身定制的保险解决方案确保财富传承

富裕投资者调查简报 2025

 《富裕投资者调查简报 2025》是汇丰全球生活质量报告特别报告。
深入探讨全球富裕人士的投资组合、行为和优先事项。该网上问卷
调查于 2025 年 3 月面向全球 12 个市场开展网上问卷调查，收集了
10,797 名年龄在 21 岁至 69 岁之间、可投资资产达 10 万至 200 万
美元的富裕投资者的见解。
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